                        给邻居们的一封信

邻居您好：

我是刘长（liuchang） 生于湖南－长于新疆－求学于东北－创业于北京
龙腾苑四区居民，硕士研究生学历，曾就职于著名的国企及外企，中国首批独立保险经纪人（国家认证资格证号：CIB20070711000900057），现为北京明亚保险经纪公司专职风险管理及保险理财咨询顾问，作为回龙观社区大家庭的一员，希望能通过自己的专业，帮大家解决一些实际问题，如果您在日常生活中有可能遇到下列问题，没有很好的解决办法，欢迎您随时与我联系：
· 我家的保姆在工作过程中发生了意外伤害怎么办？需要我付医药费吗？

· 我家的水龙头忘记关了或者水管爆裂，把楼下邻居家淹了，损失很大怎么办？

· 家养的宠物不小心把别人咬伤了怎么办？
· 我在单位已经有社保了，还需要买商业保险吗？
· 孩子现在也可以参加社保了，还需要买商业健康险吗？

· 我在考虑买商业保险，可是现在保险公司这么多，各家公司的产品也是五花八门，而且每个公司的业务员都说自己公司产品好，我倒底相信谁的？
· 国家的社保医疗是怎么报销的？报销比例？报销总额？自费药能报销吗？

· 保险买了很多了，可是我到现在都不能准确说出我买的这些保险对不对？够不够？到底能否解决将来可能发生的问题？

· 我现在大部分可支配收入几乎都存在银行，很想做一些投资理财，可是我不懂，没时间，也没精力怎么办？
从专业角度看，我能提供的服务如下：
· 各家寿险公司产品咨询及方案设计—子女险、意外险、健康险、养老险、分红险、万能险、投连险、员工福利险、团体医疗险、境内外旅游险等等
· 各家财产险公司产品咨询及方案设计—车险（商业/交强/车船税）、家庭财产险、企业财产险、雇主责任险、公共责任险、产品责任险、货物运输险、餐饮责任险等等
· 基金证券综合金融理财咨询及方案设计—与业内资深理财专家面对面沟通；节税方案设计；理财信息及时通报；根据您的情况随时调整理财方案等等
有任何问题需要咨询，欢迎您通过以下三种方式联系我：
1、手机：139-111-33998

  2、e-mail：liuchang@mingya.com.cn
3、回龙观社区网（www.hlgnet.com），网名是“00大象00”
小贴士：什么是保险经纪人？与保险代理人（保险营销员）有何区别？
保险经纪人通过向投保人提供保险方案、办理投保手续、代办索赔并提供防灾、防损或风险评估、风险管理等咨询服务，并参考保险经纪人提供的全面的专业化的保险建议，使投保人所存在的风险得到有效的控制和转移，达到以最合理的保险支出获得最大的保险保障。 
与保险代理人最大区别：保险代理人受雇于保险公司，为其所受雇的保险公司推销保险产品，而保险经纪人受雇于投保人(保险客户)，不仅可以横向比较各公司条款优劣，还可以根据投保人情况，为其量身定做。如果保险业是销售柜台的话，保险代理人就像是站在一个特定产品前的专职推销员，而保险经纪人则是帮助你采购保险产品的秘书或顾问。他不偏向于任何一个产品，而是完全根据顾客需求，选择同类产品中最适合消费者的。
