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一、
回龙观羽毛球运动基本情况

1、活动与赛事简介

回龙观羽毛球成规模的羽毛球运动始于2002年，从最初只有几个人，发展到现在5-6个羽毛球俱乐部、10来只球队、众多自发的群众性活动，参与人数达到千人。

各个羽毛球俱乐部、群众组织，除了组织多项定期的健身性活动之外，还常年举办多种赛事：

团体赛事：

· 回龙观社区团体赛：每年举办一次，今年是第三届。从第一届的6支球队，到今年的8-12球队，报名参赛选手200余人，是回龙观影响力最大的团体赛事。赛事一般历时2周。

· 南北对抗赛：每年举办一次，今年是第三届。最早是以回龙观的十里长街为界，划分南北，到今年，改良为南、北、中三国争霸，更具戏剧性。该团体赛设置11场比赛，影响力仅次于社区团体赛

· 前仆后继擂台赛

个人赛事：

· 单打排位赛

· 双打排位赛

对外赛事

· 回天对抗赛：每年一届，今年拟办第四届，是北京市最大的两个社区回龙观-天通苑之间的传统赛事，比赛场次一般都在17场以上。

· 不定期与北京市各羽毛球俱乐部之间举办对抗赛，如蓝天、华羽、昌平羽协、橄榄树、阳光俱乐部等，每年大约在10场左右。

· 以俱乐部名义，参加北京市举办的各项业余团体赛事，如今年在北京市车友杯羽毛球团体赛中，回龙观羽毛球俱乐部夺得第二名的成绩；回羽还参加了北京羽毛球网举办的俱乐部联赛，目前排名上游；龙腾俱乐部参加了北京焦点网的比赛；等等。

2、俱乐部&球队情况：

回龙观活跃着多只羽毛球俱乐部和球队，各具特色，他们分别有自己完整的的章程，包括宗旨、组织结构、会员管理办法、活动时间等等。

俱乐部：

· 回龙观羽毛球俱乐部

注册会员150多人，会员来自各个小区，是回龙观成立最早，人数最多，也是水平最高的俱乐部。

主席：云飞

· 龙腾羽毛球俱乐部—
以龙腾6个小区的业主为主，共有会员**名，组织严谨，曾参加北京市焦点房地产网等多项比赛。

主席：手机

· 龙跃羽毛球俱乐部

以龙跃小区为主，健身娱乐为主。主席：非典

· 单身羽毛球俱乐部

专为单身朋友服务的一个俱乐部。主席：唐三仗

球队：

以参加社区团体赛的报名队为参考，回龙观主要有以下球队：

· 龙泽羽毛球队，队长：溜达

· 龙腾羽毛球队，队长：手机

· 云趣羽毛球队，队长：下里巴人

· 西三旗联队，队长：DC

· 禧锦博联队（龙禧、龙锦、龙博），队长：韩朝晖

· 北风通龙联队（北京人家、风雅、通达、龙华园），队长：云飞

· 体育公园联队，队长：Linda

· 龙跃羽毛球队，队长：非典
二、
赞助条款
1、全年赛事冠名赞助：


赞助费用：
A方案：人民币3万元；B方案：人民币5万元

A方案，回报方式：

1、 获得回龙观羽毛球所有赛事冠名权一年，如“回龙观***杯社区团体赛”，冠名年度赛事至少包括：社区团体赛、三国争霸赛、单打排名赛、双打排名赛、回天对抗赛五大赛事。

2、 比赛期间，涉及赛事的所有新闻媒体的宣传报道均冠以赞助商的名字；

3、 获得的集体奖杯、证书由冠名商家负责保存；

4、 所有海报等平面宣传品，只要是涉及相关赛事的，均包括冠名商家的信息；

5、 赛事期间，赛场为冠名商家提供条幅位2个，小型张贴海报位4个，条幅及海报由商家提供。

6、 赛事期间，小区为冠名商家拉条幅及广告总共6条。

7、 比赛期间，在回龙观网站（www.hlgnet.com）首页及健身休闲版块将出现冠名商家的广告栏；在健身休闲板块有关赛事的活动通知、帖子中，将出现赞助商名单、简介及网站链接，并出现鸣谢字样。

8、 向参赛队员、拉拉队、裁判发放印有冠名厂商字样的体恤衫。

9、 可由组织者向所有参赛队员发赞助商宣传资料、纪念品。

10、 可派一名人员全程检查宣传广告落实情况及宣传推广活动；

11、 比赛结束后，可获得有关赛事活动纪实及企业产品宣传的影像、报纸资料。
B方案，回报方式：

在A方案基础上，增加以下项目：

12、 在赛场，全年悬挂冠名厂商条幅1条，小海报6张，大幅海报1张（3×3米）。

13、 提供在回龙观网站（www.hlgnet.com）首页广告一年。

2、单独赛事冠名赞助：

赞助费用：

社区团体赛：10000元

三国争霸赛：10000元

单打排名赛：6000元

双打排名赛：6000元

回天对抗赛：6000元


回报方式：

1、 获得本赛事冠名权，如“回龙观***杯社区团体赛”。

2、 比赛期间，涉及赛事的所有新闻媒体的宣传报道均冠以赞助商的名字；

3、 获得的集体奖杯、证书由冠名商家负责保存；

4、 所有海报等平面宣传品，只要是涉及相关赛事的，均包括冠名商家的信息；

5、 赛事期间，赛场为冠名商家提供条幅位2个，小型张贴海报位4个，条幅及海报由商家提供。

6、 赛事期间，小区为冠名商家拉条幅及广告总共6条。

7、 比赛期间，在回龙观网站（www.hlgnet.com）首页及健身休闲版块将出现冠名商家的广告栏；在健身休闲板块有关赛事的活动通知、帖子中，将出现赞助商名单、简介及网站链接，并出现鸣谢字样。

8、 可派一名人员全程检查宣传广告落实情况及宣传推广活动；

9、 可由组织者向所有参赛队员发赞助商宣传资料、纪念品。

10、 比赛结束后，可获得有关赛事活动纪实及企业产品宣传的影像、报纸资料。

3、球队冠名赞助：

如“龙腾***羽毛球队”

与各球队单独联络。

4、奖品赞助：

	奖品总额
	500
	1000
	2000
	3000
	5000
	8000

	厂商纪念品、宣传资料发放
	√
	√
	√
	√
	√
	√

	健身休闲版赞助商鸣谢
	√
	√
	√
	√
	√
	√

	颁奖嘉宾/讲话
	×
	√
	√
	√
	√
	√

	赛场条幅广告
	×
	×
	√
	√
	√
	√

	小区条幅广告
	×
	×
	×
	√
	√
	√

	赛场厂家海报
	×
	×
	×
	√
	√
	√

	赛事期间，健身休闲版广告链接
	×
	×
	×
	×
	√
	√

	赛事期间，网站首页广告
	×
	×
	×
	×
	×
	√


在比赛当中，除冠亚季军外，还设立各单项奖，如最佳男女运动员、最佳精神风貌奖、最佳裁判奖、最佳组织奖、敢斗奖等。
5、服装、用品赞助：

提供参赛队员的比赛用品，包括：

队服、鞋、球拍等用品； 

比赛用球；

比赛饮料；

体恤衫；

回报参考奖品赞助。

6、单项宣传赞助：

回龙观网站首页广告：1500-2500元/月（视位置、大小而定）

网站健身休闲广告：500-1200元/月（视位置、大小而定）

赛事专用宣传页面：暂无

赛场条幅广告位：100-200元/月

赛场海报广告位：100-1000元/月（视海报大小、位置而定）

以上单项赞助，可直接与网站、场地负责人商谈，也可委托组委会与其接洽。具体价格需根据需求，包括位置、尺寸、悬挂时间等，具体协商。

7、企业队报名参赛：

    以企业名义组队报名参赛，报名费3000元.
四、
赞助费用管理 

在羽毛球协会成立之前，暂由云飞、手机、下里巴人组成的招商组委托管理。在羽毛球协会成立之后，则管理委员会统一管理，建立专门帐号，专款专用。同时，设财务总监，负责记帐和出纳赞助费用。相关人员根据费用需要向管理委员会申请支取费用，得到批准后从财务总监处支取，并由财务总监记录费用发生和落实情况。赞助商家可以随时查询所有费用支出明细记录和经手人。
五、
赞助联络、协议签署 

联 系 人：

云飞（蒿伟）
手    机：

13801228421

电子信箱：

yunfei@hlgnet.com
